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Notre dossier. Sculpteurs, ferronniers d'art,
y vivre de leur art, au prix d'unimmens

Témoignages

Les designers et createurs de meu-
bles bretons psuvent-ils firer leur
éping'e du jed loin de la capitale 7 En
restant travailler au pays, beaucoup
ont fait lg pari inverse des stars bre-
tonnes du design, Ronan st Erwan
Bouroullec, originaires d'Ergué-Ge-
béric (Finistérs), désormais instaliés
a Paris. Mais pour deux Bouroullee,
dort la renommée internationale
nlest plus & faire, combien de créa-
teurs tentent de vivre de leur art sans
passer par la case« Paris» 7« En Bre-
tagne, nous sommes trés peu nom-
breux. C'est une niche, constate
Francis Veillerot, gbéniste, formé & la
ferronnerie, a Fougeres (llle-et-Vilai
ne). Comme pour tous les artistes,
ce n'est pas si facile d’étre recon-
nus. »

« Le beau a un prix »

Depuis 2004 - et la naissance de
I'association Ebénistes et créateurs
de meubles — la filiére a fait de gros
afforts pour se structurer. Sculpteurs,
farronniers d'art, marqueteurs, créa-
teurs de luminaires... Une vingtaine
de professionnels du mobilier d'art st
des arts décoratifs adharent & l'asso-
ciation, désormais adosses  au
réssau de la marque Breiagne. Elle
organiss une exposition par an, a
vannes (Merbihar).

« L'objectif, c'est de promouvoir
notre savoir-faire et donner une visi-
bilité & nos ceuvres », indigue Philip-
pe Salllard, coprésident de 'associa-
tion. Et ga marche, si lonen croit cet
ébéniste d'art de Loyat (Morbihan)
installé depuis vingt-deux ans. Cha-
gue année, les artistes exposants
compteraient entre « 10 000 a
15 000 € de chiffre d'affaires, sans
compter les commandes ». Le profil
de la clientéle 7 « Des amoureux du
beau qui savent gu'ilaun prix. »

Sur le marche du mobilier d'art, la
Bretagne ne fait pas exception : leprix
sélectionne la clientele. « Clest trés
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Thierry Laudren, sculpteur sur bois a Rennes (lie-et-Vi
d'exception vendus entre 2 500 € et 5 000 € pigce.
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L 'ébéniste Francis Velllerot travaille le

edesign

e travail, d’une stratégie commerciale pointu

bois nobls et l'acie
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« Plus la bille a des défauts, plus cela me convient. »

compliqué de fabriquer en France.
Les frais généraux sont trés éleves,
résume Francis Veillerot, installe &
SaintHilaire-des-Landes (lle-et-Vilak
ne). Je ne vends rien 2 moins de
1 000 €. Ikéa ne nous fait avidem-
ment pas concurrence mais ils ont
des prix tellement ridiculement bas
gu'a cote d'eux, on chogue un peu
avec nos tarifs. »

Les salons bretons insuffisants

Francis Veillerct 2 quitté Paris, ol il a
débuté, il y a quinze ans. Mais &
63 ans, il continue d'exposer dans les

salons d'art contemporain parisiens -

gui lui apportent « une visibilité » &t
lui ouvrent de nouveaux marchés.
« On a accés a des prix de Iart plus
&levés que dans des salons d’artisa-
nat. On a besoin du sceau des
salons parisiens méme sice sontles

et
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deux collections annuelles de meubles et d'ebjets

Bratons qui viennent y acheter... »
Le sculpteur sur beis Thierry Lau-
dren ne le démentira pas. Cat habitué
du trés couru salon Maisen et Objet (
Paris Nord Villepinte) a vite vu, des la
création de son entreprise en 19986,
gue les salons bretons ne lui suffi-
raient pas pour vivre de $8s creations.
« Il n'y a pas beaucoup de gens qui
peuvent se payer une piéce a
3 000 € », reconnait l'artiste rennais
qui sort deux collections annuelles
de meubles et d'objets d'exception
vendus entre 2 500 € et 6 000 € Di&-
ce. « Le prix d’un objet d'art, c'est
trés compliqué. C'est ce que les
gens sont préts 4 payer. J'essaie de
déterminer le prix d'une piéce au
moins par rapport au colt de pro-
duction. S'il fallait que je compte les
heures... Aujourd’hui, je vis de mon
métier parce gue je travaille 60 heu-
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se développ
marqueteurs et créateurs restent ou reviennent en Bretagne pour
e et... d'une infinie patience.
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res par semaine. »

Lors du dernier salon Maison et
Objet, en septembre, Thierry Laudren
& récolte les fruits de sa stratéaie
commerciale qui consiste a viser un
marché plus large que la Bretagne,
Parneaux, sculptures murales, tables
passes, consoles.. Il 8 vendu une
dizaine de piéces & un promoteur
américain de maisons de luxe, aun
hotel grec et & une sociéte indienne.
La star de sa collection ? « Maconso-
le araignée. J'en ai vendu treis a la
Gréce, une aux Etats-Unis stune en
Inde. » Le sculpteur en est presque
surpris. « G'est un métier qui n'est
jamais s@r. Un salon comme Maison
et Objet, c'est trois & quatre clients,
pas plus. \ls viennent, ils ne viennent
pas. C'est la loterie. Je reste tou-
jours stressé. »

Les plus expérimentés sont unant-
mes, a linstar de Philippe Saillard :
« Le chemin est long pour réussir a
en vivre, » Lui a mis dix ans a« étre
reconnu ». Aujourd hiui encore, la ere-
ation ne représenteque 10.2 16 % de
son chiffre d'affaires, le reste étant
apporte par son activité: d'agence-
ment. Passuffisant pour décourager
les jeunss créateurs. Selon Philippe
Saillard, depuig frois ans, « un a
deux » jeunes créaleurs integrent
I'association qui leur sert de tremplin
et leur permet d'exposer sans adhé-
rer. « Miais il y a une réalité économi-
que, fait valoir Thierry | audren. Onne
peut pas étre que dans I'abstrac-
tion. Il faut aveir une stratégie com-
merciale. Lorsqu’on commencease
montrer, il faut &tre prét : avoir une
technique solide et un peu com-
plexe pour éviter les plagiats et un
peu de fonds pour se développer.
C'est comme pour monter une
entreprise. »

Laetitia JACQ-GALDEANO.
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La console Bonheur noir du sculpteur
Thierry Laudren installé a Rennes (llie-

et-Vilaine). | PHOTD | THIERRY.LAUGREN

Le Nantais Richard Bourmaud crée
des objets en bojs et en margueteria.
| FBHOTO | LA SACULTE D85 METIERS DE KeR Lan s Buuz

Des étagéres de I'ébeniste d'art Adrien
Nobist, de Clohars-Fouesnant, dans fe
Finistera. | PHOTO + Troua CHaLerass
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de I’art parisien

Une piéce de Guillaume Talmont,
ébeéniste d'art qui travaille le bols brilé.
| PHO1G ; LAFASULTE DES METIERS BE Ken Lan A BRUZ

Ces meubles uniques 100 % bretons exposeés a Vannes

Olivier Ebel, installé a Vallet (Loire -
Atlantique),congoit destables, des
fauteuils et das tabourets et colorss,
réalisés avec sa propre collection de
TISSUS, | PHoTo- FACI T2 DES METIERS DEKER LAN A BRUZ

Le rendezvous

Destables en chéne ou en noyer, des
fauteuils en metal et en bois, des eon-
soles en bols brilé... Au chateau de
I'Hermine, a Vannes (Morbihan), =
design de Bretagne st de Loire-Atlan-
tigue monitre son savoir-faire jusau’au

dimanche 7 novembre. Treize créa-
teurs y présentent une guarantaine

d'ceuvres, Das sculpteurs, des ferron-
niers d'art, des margueteurs, des
tapissiers d'ameublement ou des cre-
ateurs de luminaires sxposent des
pigces unigues. Leur prix ? Quelgugs
centaines a plusieurs milliers d'suros.
« Depuis une semaine, nous avons
vendu des piecesde 600 €4 1000 €,
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indigue Francis Veillerot. Pour les
plus grosses piéces, les gens pren-
nent le temps de réfléchir. »

A quoi recennait-on ke design bre-
ton 7 A son lien au territoire, & sa
volonté d'innover et d'utiliser les
matériaux nobles, Et méme si la voie
économigue esl Etroite (lire ci-con-
tre), elle n'empéche pas les vocs-
tions. En quinze ans d'existence, le
rendezvous de Vannes ne mangue
jamais de jeunes pousses & lancer.
Comme, cetie année, Mathisu Wid-
loecher, créateur de luminaires insial
& & Chavagne (llle-st-Vilaine), et
Erwan Cariou et son mobilier en
métal, fondateur de l'atelier Kinkl a
Bégard (Cotes-d'Armar).

Les meubles en chéne de Ciémenﬂ.e Heno intagrent de la marquetene de parﬁe Des p;ec:es de petits formats sont
également présentses. A découvrir aussi, une chaise de Francis Veillerot, ébeniste d ar, de Saint-Hitaire-des-landes

(lle-et-Vilaine).
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Uli Rossbach fabrique du mobiller st
objets en bais massif en y associant
d'autres matériaux nobles, comme les
meétaux, leverre, le cuirou la pierre,

| ProTo: Fasu e 025 METERS BE KaR Lan A BRuz:

Jusqu’au dimanche 7 novembre,
de 10 h & 19 h, exposition de I'asso-
ciation Ebénistes et créateurs de
meubles, au chéteau de I'Herming, &,
rue Porte-Poterne, & Vannes (Morbi-
han). Entrée libra.

Mardi 2 novembre, de 18 h 30 &
19 h 30, toujours au chateau de I'Her
mine, a Vannes, conférence sur e
livre « Savina / Le Corbusier - de l'art
celtique & la sculpture modsmeg »,
coécrit par Yves Brand'honneur.

Créer en Bretagne : pourquoi Iajeune gardey croit

Bencontres

lls viennent de sauter le pas

A 30 ans, |2 designer et ébéniste mor-
bihannais, Clément Le Heno, est
revenu au pays pour creer son atelier
French Facto, & Sarent, aprés s'étre
fait la main chez les agenceurs &t les
gbénistas parisiens. Erwan Cariou,
artisan métallier d'art, originaire de
Moarlaix (Finistére), a ouvert son aie-
fier Kinkl & Bégard, prés de Guin-
gamp (Cétes-d'Armor) aprés un par
cours de salarie dans la metalleris
chaudronnerie pendant dix ans.

Comment ils sécurisent leur activité
Forme au design industriel, a '8bénis-

terie et au sein de la prestigieuse éce-

le d'arts appligués Beulle, Clémeant
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e Hé&no crée des meubles en bois et
en margueterie de pallle; la spécialité
de sa compagne. Mais la création ne
représente que « 10 2 15 % de son
activité », guand l'sgencement de
drassing et de cuisine sur-mesurs fait
bouillir la marmite. Méme stratégie
peurErwan Cariou, formeaux Beaux-
Arts de Quimper, qui vit « principale-
ment de commandes sur mesure et
personnalisées » liges au batiment
marquises, garde-corps, portails...

Ce qu’ils veulent développer

Au chatezu de I'Hermins, & Vannes
(Morbihan), pour sa troisiéme exXposi-
tion, Clément Le Héno exposera des
pidces unigues qui représentent des
heures et des heures de travail, de la
conception & la fabricatien. Son
objectif ? « Gréer une ligne de meu-

bles paran et développerlavente en
ligne dés septembre 2022. » Erwan
Cariou; lui, exposera, pour la premis-
re fois & Vannes, son mobilier métalli-
gua. |l réve de « développer des pro-
jets mobiliers d’exception et a plu-
sieurs prototypes en cours », gui
demandent chacun « un gros bud-
get : 1 000 € 2 2 000 € d'investisse-
ment ».

Quelle clientéle ils visent

Des clients qui « ont un budget
important » et qui « veulent se faire
plaisir-». Le marché existerait « en
Bretagne sud et autour du golfe du
Morbihan =. Mais, rsconnait Erwan

‘Cariou, « pour trouver sa clientele,

cela demande beaucoup de
temps ».
L J-G.

Clément Le Heno, designer et ebéniste
3 l'atelier French Facto, crée du
mobiliercontemporain & Sérent

(Moarbihan). | ProTo - Samalline MARTIN
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